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W e mardi 15 novembre, le
Club Immobilier Marseille
Provence organisait
lia premiére rencontre

« Marseille, porte de I’ Afrique ».
Antoine Viallet, conseil en
immobilier d’entreprise, &
I"origine de I'événement, nous
explique les enjeux du marché
africain.

Pourquoi vous intéresser
au marché africain ?

En France, I'acte de batir est
de plus en plus complexe.

L& ou I'on mettait deux ans
pour un projet, on en met
quatre aujourd’hui. Touf est
frop norme, frop réglementé.
Nous pensons qu’il est inté-
ressant de s’orienter vers un
environnement plus enfrainant
et plus simple, ol la demande
est forte. Parmi les pays qui ré-
pondent @ ces critéres, j'ai une
appétence particuliére pour
ceux du continent africain.
C’est le moment de sy intéres-
ser, la Provence peut y firer son
épingle du jeu.

Quelle partie du territoire
a suscité voire intérét ?

'y a une dizaine d’années,
tous les regards se tfournaient
vers le Maghreb, Casablanca
et la zone franche de Tanger
en téte. Aujourd’hui, ce mar-
ché est en passe de devenir
mature dans ceriaines agglo-:
mérations et le Maghreb s'est
structuré. Certaines compao-
gnies francaises s’y sontéta-
blies et rayonnent vers le sud.

Alors qu'il y a dix ans,.il fallait -

i monter & Paris pour s’envoler
i vers Dakar, Abidjan ou Yaoun-
: dé, de nos jours, la Royal Air

i Maroc permet d’embarquer

: & Marseille et de transiter par

! le hub de Casablanca. De

i nouveaux horizons s’offrent en
i Afrique subsaharienne franco-
i phone.

Constatez-vous une émer-
i gence de la demande ?

¢ Qui, fous azimuts : consomma-
¢ tion, formation, expertise...La

i demande est @ I'image de la
i France des frente glorieuses :

: frés forte, alors que I'offre est

i faible. Certains marchés sont

i en avance dans la région.

! immeubles de bureaux, mais
: partiellement obsolétes. A

¢ Dakar ou Doudala, il n’existe

i pratiguement pas de centres
{ commerciaux.

Cetle demande esi-elle sou-
i fenue par une forte
croissance ?

i Oui, la Cote d'Ivoire, le Séné-
i gal, le Cameroun connaissent
! une croissance de |ordre

i de 4,649 %. Ces pays

i connaissent un probléme de

ingénieurs locaux ont exploité
i I'essor du téléphone mobile
: pour développer la Orange

i office de monnaie d’échange.
! En France, Orange, gui a
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rcxche’te Groupama Bangus,
¥ pourrait imaginer un tel outil,
Les oppeortunités de dévelop-
pement vont dans les deux

i sens. Leur différence, c’est leur

H i chance.
: Abidjon posséde de nombreux :

: Quelle place pour Marseille
i ot larégion, dans |
i es enjeux africains ?

i Marseille a une place unique
i de porte d'entrée de I'Afrique.
i Can’est pas un hasard, si

i Dakar et Abidjan sont jurmne-

! Iées avec elle. Nos entreprises
i ont fouf intérét & développer
i des liens commerciaux avec

i ces pays.En ce sens, le Club

i Immobilier Marseille Provence
i enfend leur apporter des

i i informations trés factuelles.

i bancarisation. Pour y pallier, les Les intervenants de cette
i rencontre ont abordé des

i sujefs concrets : « Commment

g ety = i construire 5000 logements &tu-
: Money, une application qui fait i diants & Dakar, bc??ﬁr une mai-
i son & 4000 , une autre & deux
i miffions. ..
i et d'échanger avec ceux qui
¢ montent des opérations immo-

i leurs retours d’expérience.
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